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Account Manager im Large Account Lösungsvertrieb (w/m) 

Eine Herausforderung und erstklassiges Einkommen für die besten Sales-Experten 

Die Clarity AG mit Hauptsitz in Bad Homburg ist ein führender Anbieter von softwarebasierten 
Computer-Telefonie-Produkten. Kernprodukt ist das Clarity Communication Center - eine 
softwarebasierte Kommunikationsplattform, die unabhängig von Branche und Unternehmensgröße die 
gesamte Telefonieinfrastruktur ganzheitlich gestaltet und integriert. Wir sind ein dynamisches, schnell 
wachsendes Unternehmen, das auch international tätig ist, und suchen die besten Vertriebsprofis. 

Ihre Aufgaben: 

- Anspruchsvolle Telekommunikations-Lösungen und -Systeme vertreiben 
- Leads aus dem hauseigenen Call Center und von der Website sowie Bestandskunden nach 

erfolgreicher Einarbeitung übernehmen 
- Konzepte- und Angebote erstellen, Kalkulationen vornehmen, Verhandlungen führen und 

Verträge abschließen 

Fachliches und persönliches Anforderungsprofil: 

- Mehrere Jahre Berufserfahrung im Verkauf oder Umgang von technisch anspruchsvollen 
Produkten  

- Idealerweise im Call Center Umfeld oder der Telekommunikationsbranche 
- Schnelle Auffassungsgabe für technisch-innovative Produkte 
- Analytisches Denkvermögen und die Fähigkeit, Konzepte zu skizzieren 
- Kommunikationsstärke und Zuverlässigkeit 
- Ausgeprägte Fähigkeit zur Eigenmotivation und Selbstorganisation 
- Führerschein Klasse B 
- Englischkenntnisse sind ebenso wie ein Hochschulabschluss von Vorteil 

Was Ihnen Clarity bietet: 

- Dynamisches, kompetentes und sympathisches Umfeld 
- Hoch innovative Produkte und Lösungen 
- Erstklassige Einarbeitung und kompetente Unterstützung 
- Flexible Arbeitszeitgestaltung – auch teilweise Home Office möglich 
- Herausragende Vergütung 

Sie fühlen sich angesprochen und gehören zu den Besten Ihres Faches? Sie sind hoch motiviert, wollen 
Außerordentliches erreichen und auch entsprechend – ohne Deckel – ein hohes Einkommen erzielen? 
Falls o. g. Punkte mit Ihrer Person zu vereinbaren sind, sollten wir uns kennenlernen. Ihre 
aussagekräftigen Unterlagen können Sie direkt per Email (siehe unten) senden. Wir freuen uns darauf, 
Sie kennen zu lernen. 

Clarity AG 
Schaberweg 28b 
D-61348 Bad Homburg 
recruitment@clarity-ag.net 
www.clarity-ag.de 


